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Apresentacao.

A proposta apresentada neste produto € oferecer aos professores do ensino
médio, um guia para que eles possam desenvolver com seus alunos, uma atividade de
estudos, diferente do convencional, onde os alunos estudam os conteudos propostos e
posteriormente realizam apresentacdes de Elevator Pitches, em uma competicdo
divertida e motivadora, a atividade é denominada: “GUIA DO ELEVATOR PITCH:
Workshop Educacional para estimulo do perfil empreendedor no ensino médio”.

O objetivo deste Workshop é incentivar o desenvolvimento de caracteristicas do
perfil empreendedor nos alunos, utilizando uma técnica extraida no mundo dos
negocios, para a criacao de apresentacdes rapidas e estruturadas, chamada de Elevator
Pitch, ou Discurso de Elevador.

A técnica faz a alusdo de um possivel encontro, entre um empreendedor e um
investidor no elevador, diante disso, o empreendedor tem a oportunidade de apresentar
sua ideia, antes que o elevador chegue a seu destino final, que acontece geralmente,
em poucos segundos.

Desse modo, a técnica possibilita uma apresentagao rapida e estruturada, para
que ele consiga apresentar nesse curto espago de tempo, todos os elementos
essenciais de sua ideia, para atrair a atengao o interesse do investidor para seu negécio.

Por isso, os empreendedores sempre estdo com o seu Elevator Pitch decorado,
pois a qualgquer momento, ele pode encontrar alguém que possa ajuda-lo colocar a sua
ideia em pratica.

A utilizacido da técnica no contexto educacional, em especial no ensino médio,
promove a aproximagao dos alunos, com o mundo do empreendedorismo, além de
permitir que esses desenvolvam caracteristicas do perfil empreendedor, como a Busca
de Informacgdes, Independéncia, Autoconfianga e Persuaséao e outras.

A ideia do produto é permitir que os professores escolham antecipadamente
algum conteudo de sua disciplina, e proponha que os alunos apresentem Elevator
Pitches de até um minuto cada, ensinando algo novo e de forma inovadora aos ouvintes,
sobre o tema escolhido, deste modo, os alunos sao estimulados a pesquisar sobre o
tema, e ao mesmo tempo em que aprendem algo novo, também ensinam aos demais.

Os alunos também sao estimulados a competir, pois a atividade possibilita
escolher a melhor apresentacao, € um prémio podera ser oferecido, a esse Elevator
Pitch campeao.

E muito gratificante, ter a possibilidade de construir nesse projeto, um material
que de fato possa contribuir com outros professores, e assim incentivar a educacao,
pois essa, tem poder de transformar a vida das pessoas.

A vocés Professores, todo nosso respeito, carinho e admiragao, desejo que este
material possa verdadeiramente contribuir com o trabalho de vocés.

O autor.
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1. Introducao.

Este material é o Produto Educacional, oriundo da pesquisa de mestrado “O USO
DA TECNICA ELEVATOR PITCH PARA ESTIMULO DO PERFIL EMPREENDEDOR
NO CONTEXTO EDUCACIONAL” destinado aos professores do ensino médio, que
queiram utilizar uma técnica inovadora para estimular o ensino, e ainda, desenvolver o
perfil empreendedor em seus alunos, incorporando a técnica Elevator Pitch, ao contexto
escolar, como uma atividade integradora, permitindo que contetdos diversos sejam
abordados, ao mesmo tempo em que habilidades empreendedoras s&o estimuladas,
como por exemplo, as habilidades de oratéria, persuasao, sintese e compreensao.

Sebrae (2017) define a técnica Elevator Pitch como uma breve apresentacao de
ideias de negdcios, com o objetivo de atrair a atencao de possiveis investidores, fazendo
com que esses sejam impactados pelas poucas palavras ali apresentadas, com a
finalidade de despertar o interesse no negdcio e posteriormente apoiar a ideia, com seu
conhecimento ou com alavancagem financeira.

O Elevator Pitch € uma variacao do termo Pitch, que em traducgao livre do inglés
significa “arremesso de elevador”, e consiste em uma técnica de apresentacao de ideias
Ou negocios para investidores.

No Elevator Pitch a apresentacido precisa ser rapida e assertiva, fazendo a
alusdo de um encontro inesperado com um possivel investidor no elevador, sendo
necessario escolher as palavras certas para “arremessar’” uma ideia a ele, e despertar
seu interesse antes que o elevador chegue a seu destino final.

Esta ferramenta é bastante utilizada para apresentacdo de Startups, em feiras
de empreendedorismo e negdécios, em eventos de aceleragado de Startups e até mesmo
programas de televisdo, onde pequenos empreendedores apresentam através de
Elevator Pitches suas ideias para uma bancada de investidores, que decidem se vao ou
ndo apoiar o negocio.

Portanto, esse produto educacional € uma atividade de extensao, constituida por
uma oficina, aqui denominada Workshop Educacional, pois as técnicas apresentadas
serao validadas pela pratica, e essa tem por objetivo desenvolver o perfil empreendedor
por meio da técnica Elevator Pitch, incorporada aos conteudos curriculares do ensino
médio em quaisquer disciplinas.

E justificavel o desenvolvimento deste Workshop Educacional para desenvolver
o perfil empreendedor nos alunos, pois segundo Brasil (2017), a base nacional comum
curricular aponta que, a escola deve promover no ensino medio a preparacido basica
para o trabalho e cidadania, acolhendo a juventude.

E um dos objetivos estruturantes desta, € a promogao do empreendedorismo,
pela formagéo de uma cultura favoravel ao desenvolvimento de criatividade, inovagao,
organizagao, planejamento, responsabilidade, lideranga, colaboragao, visao de futuro,
assuncao de riscos, resiliéncia e curiosidade cientifica, entre outros (BRASIL, 2017).

A pesquisa foi realizada pelo pesquisador e autor Danilo Geraldo Silva, sob a
orientagdo do coautor, Prof. Dr. Marcelo Ponciano da Silva. O estudo investiga a
aplicabilidade da técnica Elevator Pitch, no contexto escolar, por meio deste guia




pedagogico, promovendo assim a integracdo de atividades e estimulo ao perfil
empreendedor nos alunos.

A aplicacdo da pesquisa, para validacao deste produto, ocorreu na educacao
profissional e tecnoldgica, nos trés cursos do ensino técnico integrado ao ensino médio,
ofertados pelo Instituto federal de educacgao, ciéncia e tecnologia do tridngulo mineiro —
IFTM, no campus avangado Uberaba parque tecnolégico, no ano de 2020, sendo eles,
Computacao Gréfica, Eletrénica e Manutencao e Suporte em Informatica, na disciplina
comum entre os cursos denominada “Gestdo Empresarial e Empreendedorismo”.

Os alunos foram convidados a participar da atividade, que foi aplicada em dois
momentos, sendo duas aulas de 50 minutos cada, onde na primeira foram apresentados
os pressupostos tedricos e orientagao para a atividade, e na segunda aula, foram
apresentados os Elevator Pitches desenvolvidos pelos alunos.

No total 22 alunos aceitaram participar da atividade, cumprindo assim, as
obrigatoriedades de ter o termo de Consentimento Livre e Esclarecido assinado pelos
responsaveis legais, concordarem com o termo de Assentimento e responderem o
questionario avaliativo no final da atividade.

A abordagem metodoldgica utilizada para a pesquisa € a qualitativa, de natureza
aplicada, com objetivos exploratorios e os procedimentos adotados serdo os da
pesquisa-acao, onde o pesquisador assume um carater participativo na investigacéo.

A pesquisa teve por objetivo, desde a sua idealizacdo até a aplicagdo e
validagao, elaborar um guia pedagogico capaz de contribuir verdadeiramente com os
professores, por meio de uma atividade integradora, extraindo uma técnica do mundo
corporativo e a aplicando no ambiente escolar.

Permitindo assim, aproximar esses dois campos, para efetivamente contribuir
com o desenvolvimento das habilidades do perfil empreendedor nos alunos,
incentivando a transformacao de suas realidades por meio da educacéo.

Deixo aqui como sugestao para todos aqueles que queiram utilizar esse material,
acessar a integra da dissertagao de mestrado do autor Danilo Geraldo Silva, no site do
Programa de Pds-graduacao em Educagao Profissional e Tecnolégica — ProfEPT do
Instituto Federal de Educacédo, Ciéncia e Tecnologia do Tridngulo Mineiro — campus
Uberaba Parque Tecnologico — IFTM campus UPT, para acompanhar toda a trajetéria
da construcao desta atividade, bem como o referencial tedrico utilizado, metodologia,
resultados e apéndices.




2. Objetivos da Atividade

e Promover a multidisciplinaridade na educacido utilizando a técnica
Elevator Pitch.

e Estimular nos alunos as caracteristicas comportamentais dos
empreendedores: Busca de Informagdes, Independéncia, Autoconfianga
e Persuasao.

o Apresentar as caracteristicas da pedagogia empreendedora, a
necessidade de estimular o espirito e o perfil empreendedor.

e Expor o conceito, a estruturagao e exemplos, da técnica Elevator Pitch,
para contribuir com a capacidade de sintetizar conteudos e realizar

apresentagdes em publico.

3.Guia de Utilizacao

A atividade tem o tempo estimado de aplicagdo, de duas horas, ou pode ser
executada em duas aulas de cinquenta minutos cada, onde na primeira € apresentada

a parte tedrica e a segunda e realizada a atividade pratica.

E possivel que sua aplicacdo seja tanto no modo presencial, como no modo
virtual, utilizando a tecnologia para dinamizar ainda mais o processo, para aplicagao,
podem ser utilizadas as ferramentas de interagéo digital, como Google Meet ou Zoom,
e a ferramenta Google Forms oferece a possibilidade de aplicagdo do questionario, a
atividade também oferece a possibilidade de ser moldada de acordo com a necessidade
do professor, sendo possivel, utilizar a técnica para realizar qualquer tipo de

apresentacgao rapida.

Na primeira parte, € apresentada a atividade, os objetivos, a metodologia e os
critérios de avaliagao, posteriormente é apresentado aos alunos o tema escolhido pelo
professor para criacao dos Elevator Pitches, e os pressupostos tedricos relacionados ao
tema, comunicacdo verbal, empreendedorismo na escola, caracteristicas
comportamentais dos empreendedores, como estruturar um bom Elevator Pitch e

Exemplos e Sugestdes de Elevator Pitches.




A sugestao para os professores € utilizar os Slides disponiveis no Apéndice |,
deste Guia. Posterior a isso os alunos terdo um tempo para pesquisar e criar 0s seus

Elevator Pitches.

A segunda etapa consiste na apresentacéo e avaliagdo dos Elevator Pitches, os
professores poderdao convidar avaliadores externos, como empreendedores locais,
professores ou pessoas importantes ligadas ao empreendedorismo, para avaliar as

apresentacdes a partir de trés critérios:

e O Conteudo.

O conteudo foi apresentado de forma clara e compreensiva? Ou seja, € possivel notar
que na apresentacdo que o aluno se preocupou em realizar uma breve pesquisa para

entender do assunto.

e A Criatividade.

A ideia apresentada é criativa? O aluno utilizou sua criatividade para apresentar, sua
fala traz aspectos inovadores que demonstram que esse teve interesse em apresentar

algo inovador e criativo para chamar a atencéo do ouvinte.

¢ A Efetividade da ideia.

Essa de fato é uma ideia boa? Ou o aluno apenas realizou uma pesquisa aleatéria na
internet sobre o assunto, e realizou a apresentacdo sem apresentar entonacio e

interesse pelo que estava sendo apresentado.

A sugestao para avaliagdo é disponibilizar a tabela abaixo com os nomes dos
participantes para que os avaliadores possam realizar as avaliacdes, a tabela também

esta disponivel no apéndice Il, deste documento:

Figura | — Modelo de Planilha para avaliagdo dos Elevator Pitches:




TURMA

Critérios de Avaliagfo dos Elevator Pitches: Enumere de 0 a 10, cada um dos 3 critérios e posteriormente escotha qual a melhor apresentag@o. Caso haja
empate, serd censiderade a maior nota ne critério Centedda, se persistir, serd observada a nota da C. dade e poster da Efetividud
Alunos IO conteudo - O conteudo Tol Criatividade — Ajdela | A eretvidade da 1dela - Essa
apresentadoe de forma clara e apresentada é criativa? de fato & uma ideia boa?
compreensiva?
1 Avaliador 2 Avaliador 1

Elevator
Media Geral Pitch Assunto Escolhido
Campedo

ALUNO 1 Nota Nota 0,0 Anotacées dos avaliadores

Fonte: Elaborado pelos autores (2020).

A escolha do melhor Elevator Pitch acontecera pela maior média de todas as notas,
caso haja empate os critérios de desempate poderdo ser, primeira a maior nota do
primeiro critério avaliativo e caso persista, a maior nota do segundo, e do terceiro, até

que se chegue a um vencedor.

Vale ressaltar que além dos critérios adotados, a postura como os alunos realizara
sua apresentacdo € essencial para sua maior pontuagédo, uma vez que, sua linguagem
e entonacdo da voz, demonstra para os avaliadores seu nivel de interesse em realizar

a atividade.

E importante seguir rigorosamente os tempos preestabelecidos de um minuto para
cada apresentacédo, para que se possa cumprir o tempo preestabelecido da atividade, e
crie um ambiente dindmico, como acontece no mundo dos negdcios, o professor ou
mediador da atividade podera cronometrar e interromper o aluno, caso ele extrapole

esse tempo.

Outra questao importante para estimular os alunos na atividade, é oferecer uma
premiacao para a melhor ou melhores apresentacgoes, essa podem variar desde pontos
por participagdo na disciplina, até prémios simbdlicos, como cestas de chocolates ou
outras coisas que sejam de interesse do aluno, lembrando que a premiacgao, fica a

critério do professor.




Caso a aluno obtenha nota baixa em algum dos tépicos é importante realizar um
momento reflexivo apds a atividade, para estimular aqueles que obtiveram desempenho
baixo na atividade, a sugestéo e realizar uma segunda atividade, sendo uma gincana
de Tik Toks, que sao videos curtos postados em uma rede social, com 0 mesmo nome,
onde as pessoas postam videos curtos sobre todos os tipos de assunto, utilizando a
criatividade para chamar a atencéo de expectador, tais videos sdo parecidos com a
técnica Elevator Pitch e pode paralelamente a essa atividade, estimular ainda mais o

aprendizado dos alunos sobre o tema escolhido.

4. Divisao do Tempo

O Workshop foi desenvolvido para ser aplicado em duas horas, ou duas aulas

de cinquenta minutos cada, que tem a seguinte sugestao para divisdo de tempo:
Aula 1: Aplicacao da Atividade
e Orientagdes sobre atividade Pratica e Aula Expositiva do conteudo
Tempo estimado de 40 minutos.
o Desenvolvimento dos Elevator Pitches

Tempo estimado para o desenvolvimento dos Elevator Pitches é de 30
minutos, ou caso a atividade seja aplicada em duas aulas em dias distintos, esse
intervalo pode ser o tempo para que os alunos possam criar e treinar suas

apresentagdes.
Aula 2: Apresentagao dos Elevator Pitches

Tempo estimado de 40 minutos, onde € possivel apresentar de 20 a 25

Elevator Pitches de no maximo 1 minuto cada.

A sugestdo €& que os Elevator Pitches sejam apresentados

individualmente ou em duplas.

e Avaliacdo da Atividade




Tempo estimado de 10 minutos, a avaliacdo sugerida € uma roda de
conversa onde os alunos possam apresentar suas satisfacbes em participar da

atividade.

5. Estrutura do Elevator Pitch

Elevator Pitch ¢ uma técnica que visa formular uma apresentacédo sucinta e
efetiva que transmita uma mensagem complexa, a fim, de conquistar determinado

publico.

O Elevator Pitch nao deve seguir uma estrutura rigida, deve ser descontraido e
inovador, como na apresentacao de Startups ou ideias inovadores de negdcios. A

criacdo de um Elevator Pitch, surge a partir da seguinte estrutura basica:

1. O Problema:
Mostrar o problema.
2. A Solucgao:
Demonstrar como a solugao funciona.
3. A Oportunidade:
Apresentar o diferencial da ideia apresentada como solugao.
4. Informagodes adicionais:

Informar qualquer informacgéao relevante sobre o tema para atrair ainda mais, a
atencéo do expectador.
De acordo com Sebrae (2017), a partir dessas questdes, o discurso pode ser

simplificado e estruturado através da férmula:

e Qual o Problema?

¢ Qual o tamanho desse problema?

¢ Qual é a solugao para o problema?

e Qual é a oportunidade ou diferencial dessa solugao?

Para criagdo de um Elevator Pitch no contexto educacional, os alunos podem
utilizar essa formula simplificada, para se orientarem no desenvolvimento de sua
apresentagao, nao necessariamente eles devem responder a todas as perguntas, mas
sim, se orientarem pelo objetivo principal da atividade que é ensinar algo a seu ouvinte,

de forma inovadora sobre o tema escolhido.
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Eles devem observar também os trés critérios nos quais eles serao avaliados,
sendo eles: o contelido apresentado, a criatividade e a efetividade da ideia, e o tempo

maximo para a apresentacao que é de um minuto.

6.Escolha do Tema

O professor tem total autonomia para escolher o tema para os alunos
apresentarem os Elevator Pitches, com o objetivo de ensinar algo aos ouvintes, de

forma inovadora sobre o tema escolhido.

Os alunos devem ser orientados a usarem toda a sua criatividade e nao copiar

conteudos prontos da internet.

Abaixo algumas sugestdes de temas, que os professores podem escolher para
a atividade.
» Portugués - Uso correto da virgula, acentuacao, crase, etc.

* Matematica — Ideias inovadoras para ensino de equacoes, funcdes, raciocinio
I6gico.

» Ciéncias — Apresentar alguma novidade sobre o reino animal, celular ou solugao
para os problemas ambientais.

» Geografia — Apresentar alguma ideia relacionada a mapas, longitude ou sistema
solar.

» Histdria — Apresentar algum acontecimento histérico relevante.

* Quimica — Apresentar as ligagbes quimicas, experiéncias quimicas, elementos

quimicos, etc.

+ Fisica — Apresentar alguma novidade sobre a fisica, como estudo dos

movimentos, das particulas atdmicas, etc.
Exemplos:
e Exemplo de Elevator Pitch sobre Ciéncias:

Teme sugerido: Solugdes para evitar o contagio de médicos pelo novo Coronavirus.
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"Apesar de ainda nao houver regulamentacdo no Pais, sobre a teleconsulta, o

ministério da saude abriu uma excecao em fungdo da Pandemia do Coronavirus.

A teleconsulta é a possibilidade de realizar uma consulta médica de forma remota,
por meio de tecnologias seguras de comunicacgao online, como videoconferéncias
em aplicativos de video chamadas, podendo utilizar computadores, tabletes e
smartphones, com isso os pacientes podem ser previamente diagnosticados,
evitando assim a contaminacdo dos médico, que podem acompanhar seus

pacientes a distancia.”

Elevator Pitch apresentado por alunos do Curso Técnico em Administragdo/2020
o Exemplo de Elevator Pitch sobre Geografia

Tema sugerido: Problemas das enchentes em perimetros Urbanos.

"O Brasil € o sexto pais que mais sofre com enchentes no mundo, devido a
quantidade de construgbes irregulares, a falta de impermeabilizagdo do solo e a
disposicao de lixo em locais indevidos. O nosso diferencial € promover solugdes que
resolvam tanto o problema social quanto ambiental, "sendo elas a construcédo de
telhados verticais, promover a construcao de areas verdes em espacos publicos,

principalmente em volta dos rios que cortam as cidades. “

Elevator Pitch apresentado por alunos do Curso Técnico em Administragdo/2020
e Exemplo de Elevator Pitch sobre Portugués

Tema sugerido: Dificuldade em escrever Redacdes

"Imagine que vocé esta no meio de uma redacdo, e precisa citar uma teoria
relacionada ao tema sugerido, porém vocé n&o consegue se lembrar com clareza
das citagdes estudadas. Esse problema &€ muito comum, pois a citacdo é uma
estrutura importante para a construgcdo de uma boa redacéao, e ainda, o nervosismo
contribui com o apagdo. Por isso € importante estudar temas genéricos, para a
preparacdo em provas como ENEM e vestibular. A nossa ideia é utilizar temas
genéricos como, por exemplo, o Capitalismo e a Desigualdade social, onde a pessoa
poderia comegar falando que a sociedade é baseada na valorizagao do capital, traz
por consequéncia a desigualdade social, pois pessoas com mais recursos
financeiros tem mais acesso do que as que tém menos. Outro fator que corrobora

nossa ideia foi a dificuldade dos alunos do ano de 2019 em discorrer sobre o tema

12




da Redacgédo do Enem que foi a democratizacdo no cinema do Brasil, que no seu
desenvolvimento as pessoas poderiam expor que a desigualdade social influencia
essa falta de democratizacdo devido a dificuldade no acesso. Portanto estudar

temas genéricos pode contribuir com a escrita de uma boa redacao."

Elevator Pitch apresentado por alunos do Curso Técnico em Administragcao/2020

7. Resultados

Este produto educacional é fruto da dissertacdo denominada: O uso da técnica
Elevator Pitch para estimulo do perfil empreendedor no contexto educacional. A
presente pesquisa foi realizada no ano de 2020, na cidade de Uberaba - MG, aplicada
aos alunos dos trés cursos técnicos integrados ao ensino médio, oferecidos pelo IFTM
CAUPT, na disciplina comum entre eles denominada "Gestdo Empresarial e
Empreendedorismo" com a colaboragéo da professora. Esta teve por objetivo propor e
aplicar uma atividade extraclasse, para subsidiar os professores de ensino médio e
ensino técnico integrado ao médio, com uma proposta de utilizagdo da técnica Elevator

Pitch como ferramenta de estimulo do perfil empreendedor no contexto escolar.

A técnica Elevator Pitch, estimula a multidisciplinaridade e o protagonismo do
aluno, uma vez que, ele vai em busca do conteudo, para realizar a sua apresentacao, a
validagao deste produto se deu pela aplicagado da atividade a 22 alunos dos trés cursos

técnicos integrados ao ensino médio, oferecidos pelo IFTM CAUPT no ano de 2020.

Os resultados foram positivos, e os objetivos foram cumpridos, pois os alunos
usaram da criatividade para criagao e apresentacao dos Elevator Pitches, foi uma
atividade divertida e dindmica, os alunos demonstraram inicialmente certo receio em
participarem da atividade, que os propde sair de sua zona de conforto, mas ao fim,

demonstraram satisfacao positiva pela participacao na atividade.

Destaco a importdncia, de um momento de reflexdo pds-atividade,
principalmente para verificar as possiveis causas que levaram os alunos a obterem nota

baixa nos critérios avaliados.

Portanto sugiro, a uma outra atividade para estimula-los, que seria a criagéo de

videos de seus Elevator Pitches apresentados na atividade, para publicagdo na rede
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social Tik Tok, que tem uma finalidade muito parecida com a técnica Elevator Pitch, que
€ criar videos curtos sobre assuntos diversos para chamar a atenc¢ao do expectador, a
insercao da tecnologia pode incentiva-los a serem mais criativos e estimula-los a criarem

um conteudo que seja interessante e motivador.

Recomendo acessar dissertacido para verificar na integra todo o referencial € o
processo de desenvolvimento deste produto educacional, bem como todos os

resultados alcancados com a aplicagao e validacédo do produto.

8. Material Complementar

e Livro:

DOLABELA, Fernando. Pedagogia Empreendedora. Sdo Paulo: Cultura, 2003.

e Videos:
Feedback: o que precisa ter num bom elevator pitch
“https://www.youtube.com/watch?v=6lvEH5H9KIw”
Elevator Pitch: exemplos praticos

“https://www.youtube.com/watch?v=cM2BTr5-w-I&t=16s"
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Apéndices

Apéndice | — Slides Guia do Elevator Pitch: Workshop Educacional para

Perfil Empreendedor no ensino médio.
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Objetivos da Atividade

Estimular a criatividade;

+ Oratdria; ' :

i i
» Capacidade de Sintese; M n
+ Persuasdo.

Metodologia

+ Os participantes deverdo apresentar um Elevator Pitch
de até Iminuto, relacionado ao tema que serd
sugerido.

+ O Elevator Pitch deve ter por objetivo, ensinar algo aos
ouvintes de forma inovadora, sobre o tema.

+ Use toda a criatividade e ndo utilize contelUdos prontfos
da internet.

17




Regras do Jogo

+ Qs participantes terdo um tempo para criar e
freinar a apresentacdo de seu Elevator Pitch.

« As apresentacdoes dos Elevator Pitches devem ter
no maximo 1 minuto.

« Serdo convidados professores, que serdo
avaliadores, e escolherdo o melhor Elevator Pitch.

VENCEDOR
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TEMA SUGERIDO:

*Lideranca e Motivacao*

Regras do Jogo

« A votacdo do melhor Elevator Pitch serd feita pelos
avaliadores convidados, a partir de trés critérios:

19




Critérios de Avaliacao

o O contfeldo - O contfeudo foi apresentado de forma clara
e compreensiva?

o A Criatividade - A ideia apresentada é criativa?

o A efetividade da ideia - Essa de fato é uma ideia boa?

ELEVATOR PITCH

o W '
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N

f-mn

+ Vocé acredita que readlizar uma boa apresentacdo é
importante nos dias atuais?

Comunicag¢ao Verbal

+ Vocé tem facilidade de se apresentarem publico?

+ Vocé tem alguma dificuldade de expressar suas ideias,
de forma clara, quando estd frente a frente com outras
pessoas?

Apresentacoes em Publico j

+ Falarem puUblico € uma tarefa dificil, mas inevitavel.

» Euma habilidade necessdria e almejada no mercado
de trabalho.

* Falarem puUblico pode causar ansiedade e medo, pois
€& uma exposicdo & um publico desconhecido, e o
medo surge do julgamento alheio.
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Estimulo ao Empreendedorismo

+ Em alguns Paises do mundo, aprende-se a empreender
desde crianga.

+ Empreender & um valor cultural de algumas nacdes.

Estimulo ao Empreendedorismo

* Imagine o impacto na sociedade, se habilidades como
poupdar, reciclar e preservar o ambiente, fossem estimuladas
desde ainfancia.

py
) e
=
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Espirito Empreendedor

Identificamos o empreendedor pela sua forma de ser, n&o pela
atividade que exerce, portanto, € possivel empreender em
qualquer drea da vida:

Empreender é ter:

+ Iniciativa;

+  Autonomia

+  Autoconfianga;

+  Otimismo;

+ Necessidade de realizacdo;
+ Perseveranca;

+  Alto comprometimento.

Perfil Empreendedor Z

« MCClleland (1972) fundamentou uma teoria
baseada na motivacdo psicoldgicas das pessoas,
mostrando as caracteristicas comportamentais
comuns nos empreendedores. O pesquisador
dividiu os comportamentos empreendedores em
trés conjuntos, descritos a seguir:
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Caracteristicas Comportamentais dos Empreendedores

Conjunto de Conjunto de Conjunto de
Realizac¢ao Planejamento Poder
Busca de oportunidades i h
e iniciativa Busca de
Informagdes Independéncia e
Persisténcia Autoconfianga
: \ y
Correr riscos Calculados Estabeleamerita
de Metas r 1

Exigéncia de qualidade
e eficiencia

Persuasio e rede

Planej
angjamenie de contatos

] monitoramento
Comprometimento sistematico

O que é 0 PITCH?

« “Pitch € uma apresentacdo sumdriade 3a 5
minutos, com objetivo de conquistar o interesse da

oufra parte (investidor ou cliente) pelo seu negdcio.

E uma ferramenta essencial para empreendedores
conseguirem investimento para seu negodcio”.

Fonte: Anjos do Brasil

|
=

)
I

24




ELEVATOR PITCH

+ & uma técnica que visa formular uma
apresentacdo sucinta e efetfiva que tfransmita uma
mensagem complexa, a fim, de conquistar
determinado publico.

ELEVATOR PITCH

* Associa-se ent@o o Elevator Pitch ao tempo de uma
conversa no elevador desde o ponto de entrada até o
de saida (em média 1 minuto).

+ Ficou comumente famoso devido a sua ufilizagdo em
programas de televisGo que sdo baseados na vida real,
onde empreendedores apresentam sua ideia para uma
bancada de investidores, que de acordo com o que foi
apresentado, esses podem rejeitar o que foi oferecido,
ou abrir para negociagdes ou afé mesmo efefuar a
compra definitiva do negdcio (DENNING & DEW, 2012,
traducdo nossa).
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Estruturacdo do Elevator Pitch no Empreendedorismo

O Problema.

Mostrar os problemas

A Solucdo.

Demonstrar como a solugédo funciona.
A Oportunidade.

Apresentar o diferencial da ideia.

Informagdes adicionais.

Falar sobre qualquer informagdo relevante sobre o tema, como receitas, riscos e Incertezas do
mercado.

Estruturacio do Elevator Pitch no Empreendedorismo

A partir dessas questdes, o discurso pode ser
simplificado e estruturado através da férmula:

« Qual o Problema?
* Qual o tamanho desse problema?
« Qual & a solugdo para o problema?

» Qual & a oportunidade ou diferencial dessa
solucao®
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Exemplos de Elevator Pitch

Exemplo 1: Thiago Muniz € um consultor empresarial
especializado em gestdo de pessoas e precisa produzir um
video de 30 segundos explicando seu trabalho a
potenciais clientes. Vejamos um possivel discurso:

“Old, meu nome é Thiago Muniz e eu ajudo
empreendedores a aprimorarem suas habilidades de
lideranca e gestdo de pessoas. Por meio de minha
experiéncia de mais de 10 anos como gestor de
equipes em empresas multinacionais, desenvolvi uma
metodologia propria focada em profissionais que
precisam de evolucdo imediata em sua forma de se
conectar com seus funciondrios e inspird-los a alcancar
objetivos de maneira eficaz.”

Elevator Pitch em outras areas.

Embora tenha sua origem no meio empresarial,
principalmente na drea de vendas (de uma ideia,
projeto ou produto) esta técnica tem sido utilizada em
congressos e semindrios cientificos para apresentacdes
rdpidas, como mesas redondas e pdsteres em que o
participante apresenta de forma organizada seu
conhecimento sobre determinado assunto (MORAIS,
201 3].
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Elevator Pitch no contexto escolar

« Uma apresentagdo rdpida e estruturada que |lhe
permita apresentar qualquer assunto com
pricridade e fluidez, para que seu publico
compreenda a mensagem de forma clara, sucinta
e persuasiva.

Modelo de Elevator Pitch para apresentagao escolar

Pesquise sobre o assunto, tenha informacdes e dados de
fontes confidveis.

Apresente uma informacdo ou dado importante.
Fale sobre o problema ou a situagdo trabalhada.
Descreva qual € o impacto ou famanho desse
problema ou situacdo abordada;

Aponte qual & a solucdo proposta para a situagdo
acima.

Fale sobre qudo boa € essa solugcdo quais
oportunidades ela apresenta.

LR b
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Elevator Pitch para apresentacao escolar

Treinamento & fundamental;

Mantenha a Calma;

Conheca bem o conteudo.

Sugestoes

No contexto educacional os professores podem escolher o tema
a ser frabalhado, direcionando assim a atividade, para o
conteldo no qual ele esta trabalhando com os alunos.

Vejamos algumas sugestdes de temas:

Portugués - Uso cometo da virgula, acentuacdo, crase, efc.

Matematica — Ideias inovadoras para ensino de equagdes,
fungdes, raciocinio logico.

Ciéncias — Apresentar alguma novidade sobre o reino animal,
celular ou solugdo para os problemas ambientais.
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Sugestoes )

+ Geografia - Apresentar alguma ideia relacionada a
mapas, longitude ou sistema solar.

« Historia — Apresentar algum acontecimento histérico
relevante.

+ Quimica - Apresentar as ligagdes quimicas, experiéncias
guimicas, elementos quimicos, etc.

+ Fisica— Apresentar alguma novidade sobre a fisica,
como estudo dos movimentos, das particulas atémicas,
etfc.

Exemplos

Exemplo de Elevator Pitch sobre Ciéncias:
Solugdes para evitar o contagio de médicos pelo novo Coronavirus.

"Apesar de ainda ndo houver regulamentacdo no Pals, sobre a
teleconsulta, o ministério da sadde abriu uma excegdo em fungdo da
Pandemia do Coronavirus.

A teleconsulta é a possibilidade de realizar uma consulta médica de forma
remota, por meio de tecnologias seguras de comunicagdo online, como
videoconferéncias em aplicativos de video chamadas, podendo utilizar
computadores, tabletes e smartphones, com isso os pacientes podem ser
previamente diagnosticados, evitando assim a contaminag&o dos médico,
que podem acompanhar seus pacientes a distancia."

Elevator Pitch apresentado por alunos do Curso Técnico em Administrag&o/2020
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Exemplos

Exemplo de Elevator Pitch sobre Geografia
Problemas das enchenfes em perimetros Urbanos.

"O Brasil é o sexto pais que mais sofre com enchentes no mundo,
devido & quantidade de construgdes imegulares, a falta de
impermeabilizagcdo do solo e a disposicdo de lixo em locais
indevidos. O nosso diferencial € promover solucdes que resolvam
tanto o problema social quanto ambiental, "sendo elas a
construgc@o de telhados verticais, promover a construgcdo de dreas
verdes em espacgos publicos, principalmente em volta dos rios que
cortam as cidades.”

Elevator Pitch apresentado por alunos do Curso Técnico em Administragcdo/2020

Resumo da Atividade

*  Os participantes deverdo apresentar um Elevator Pitch de até 1minuto,
relacionado ao tema sugerido.

« O Elevator Pitch deve ter por objetivo ensinar algo aos ouvintes de forma
inovadora, sobre o tema escolhido.

o O contetdo - O conteudo foi apresentado de forma clara e compreensiva?
o A Criatividade - A ideia apresentada é criativa?

o A efetividade daideia - Essa de fato € uma ideia boa?
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dos Elevator Pitches.

iacao

Apéndice Il — Modelo de Planilha para aval

Alunos

Critérios de Avaliacdo dos Elevator Pitches: Enumere de 0 a 10, cada um dos 3 critérios e posteriormente escolha qual @ melhor apresentagdo.

Caso haja empate, serd considerada a maior nota no critério Conteudo, se persistir, serd observada a nota da Criatividade e posteriormente da

Efetividade.

0 conteldo - O conteddo foi
apresentado de forma clara e
compreensiva?

A Criatividade - A ideia
apresentada & criativa?

A efetividade da ideia - Essa
de fato & uma ideia boa?

Media
Geral

Elevator
Pitch

Campedo

Assunto Escolhido
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